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ACTA No. 001 

NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN:   

CIUDAD Y FECHA: 

 

21/07/2026 HORA INICIO: 

12:00PM 

HORA FIN: 

13:00PM 

LUGAR Y/O ENLACE:  

 

SESIÓN DE 

CONCERTACIÓN 

CURSO 

MERCHANDISING 

1300-

20260521_201130-

Grabación de la 

reunión.mp4 

 

DIRECCIÓN / REGIONAL / CENTRO:  

 CENTRO DE LA INNOVACIÓN DE LA 

AGROINDUSTRIAL Y DE SERVICIOS – 

PUERTO BOYACÁ 

CIAS 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR: 

  
1. Saludo  
2. Socializar el plan de trabajo durante el desarrollo del curso  
3. Informe del curso  
4. Conclusiones  

 

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN:  

Realizar la socialización académica y pedagógico al desarrollo del programa de formación en  

 APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA, Ficha caracterizada por: Regular, 

que se desarrollará de 15 de mayo al 17 de junio de 2026.  

 

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

 
 Desarrollo de la reunión:  
La instructora Brigide Monroy Olmos, instructora contratista del Centro de la Innovación de la 
Agroindustrial y de Servicios, presenta a los aprendices en la sesión el programa de formación 
complementaria que se realizará:  
Curso:  APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA 
Código de la ficha: 3510375 
Fecha del curso:  15 de mayo al 17 de junio de 2026.  
• Competencia: 260101062.Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising.  
• Resultados de aprendizaje: o 260101062-01. Establecer elementos visuales y sensoriales del punto 
de venta de acuerdo con principios del merchandising y características del cliente.  

• 260101062-02. Implementar acciones de merchandising según necesidades comerciales y perfil 

https://sena4-my.sharepoint.com/:v:/r/personal/bmonroyo_sena_edu_co/Documents/Recordings/SESI%C3%93N%20DE%20CONCERTACI%C3%93N%20CURSO%20MERCHANDISING%201300-20260521_201130-Grabaci%C3%B3n%20de%20la%20reuni%C3%B3n.mp4?csf=1&web=1&e=TzOf42&nav=eyJyZWZlcnJhbEluZm8iOnsicmVmZXJyYWxBcHAiOiJTdHJlYW1XZWJBcHAiLCJyZWZlcnJhbFZpZXciOiJTaGFyZURpYWxvZy1MaW5rIiwicmVmZXJyYWxBcHBQbGF0Zm9ybSI6IldlYiIsInJlZmVycmFsTW9kZSI6InZpZXcifX0%3D
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del cliente. 
Se dio inicio al curso con los siguientes aprendices: 
Nicoll Sofia Cantor: C.C 10233797 
Roberth Esteban Moncayo: C.C 1010098033 

CONCLUSIONES 

Se brindan los lineamientos para aprobar el curso. Participación y asistencia en encuentros 

sincrónicos (30%) 3 asistencias, participar en las actividades de las sesiones (70%) y el 

certificado NO tiene ningún costo, una vez aprobado el curso pueden descargar el certificado 

en Sofia. Duración: 48 horas – 4 sesiones sincrónicas. Modalidad: Virtual (temas). 4 tutorias. 

21, 23,28,30 de mayo y 3 y 11 de junio. 

ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACIÓN DE COMPROMISOS  

ACTIVIDAD 

/DECISIÓN 

FECHA RESPONSABLE FIRMA O 

PARTICIPACIÓN VIRTUAL 

    

    

DE: ASISTENTES Y APROBACIÓN DECISIONES 

NOMBRE DEPENDENCIA/ 

EMPRESA 

APRUEBA  

(SI/NO) 

OBSERVACIÓN FIRMA O 

PARTICIPACIÓN 

VIRTUAL 

Brigide 

Monroy 

Olmos 

Instructora SI N/A 
 

 

Eliana 

Marcela 

Tunarrosa  

Instructora FPI SI N/A  

 
De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Protección de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se 
compromete a garantizar la seguridad y protección de los datos personales que se encuentran almacenados en este 
documento, y les dará el tratamiento correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente. 

 

ANEXOS 

 

 

 

 



Justificación:  El presente reporte tiene como objetivo documentar el seguimiento y 

desarrollo académico de las fichas 3510375, 3510373, 3510374, 3510351  asignadas 

bajo mi tutoría, las cuales comprende la formación en APLICACION DEL 

MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA, se presentan las evidencias extraídas de 

la plataforma Zajuna, donde se detallan las configuraciones de las sesiones y la interfaz 

administrativa de los grupos. Se adjuntan inicialmente las capturas de pantalla 

correspondiente a los grupos mencionados para validar su correcta gestión en el 

sistema, en este sentido dadas las fechas del informe no se refleja esta información para 

los cursos de Aplicación de merchandising en los puntos de venta.  METODOLOGÍA DE 

SESIONES Y REGISTRO Como parte de la estrategia pedagógica diseñada para 

garantizar una transferencia de conocimiento integral y colaborativa, las sesiones 

sincrónicas se llevan a cabo mediante una convocatoria conjunta que integra dos  fichas 

por sesión del curso. Este formato permite enriquecer el debate académico con diversas 

perspectivas, optimizando los tiempos de interacción directa. Debido a esta dinámica de 

trabajo unificado, se ha procedido a cargar de manera individual en el muro de cada 

grupo en zajuna el enlace directo a la grabación de la sesión correspondiente. De este 

modo, los aprendices cuentan con acceso permanente al recurso audiovisual y a la 

evidencia de su desarrollo temático, asegurando la trazabilidad y el cumplimiento de los 

requerimientos de la formación. En este sentido se relaciona como evidencia los 

pantallazos de las sesiones realizadas y posteriormente se encuentran los enlaces en 

los que se puede acceder a la información mencionada.   

 

 

 
 

APLICACIÓN DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA 3510375 
-351074 

 

 

 



 
 

 

 

 

 

 

21 DE MAYO 13:00 3510375 -351074 SESIÓN DE CONCERTACIÓN CURSO 
MERCHANDISING 1300-20260521_201130-Grabación de la reunión.mp4 
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23 DE MAYO3510375 -351074 SESIÓN DE CONCERTACIÓN CURSO MERCHANDISING 
1300-20260523_141102-Grabación de la reunión.mp4 

Si bien esta sesión tiene el mismo nombre, corresponde a la primera sesión explicativa 
como se puede evidenciar en el vídeo.  

 

TUTORÍA 28 DE MAYO 3510375 -351074SESIÓN DE CONCERTACIÓN CURSO 
MERCHANDISING 1300-20260528_185949-Grabación de la reunión.mp4 Esta sesión 
corresponde a la sesión de tutoría del 26 de mayo, si bien tiene el mismo nombre, las 
sesiones de tutoría tienen como objetivo aclarar dudas y profundizar en temáticas 
requeridas. 
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SESIÓN 30 DE MAYO3510375 -351074 SESIÓN DE CONCERTACIÓN CURSO 
MERCHANDISING 1300-20260530_153756-Grabación de la reunión.mp4 
Esta es la segunda sesión explicativa, aunque su nombre corresponde a la sesión de 
concertación, el desarrollo de la sesión es explicativa.  

 

 

 

 

TUTORÍA 3 DE JUNIO 3510375 -351074 SESIÓN DE CONCERTACIÓN CURSO 
MERCHANDISING 1300-20260603_190028-Grabación de la reunión.mp4 
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SESIÓN 6 DE JUNIO 3510375 -351074 SESIÓN DE CONCERTACIÓN CURSO 
MERCHANDISING 1300-20260606_154344-Grabación de la reunión.mp4 Aunque el 
nombre corresponde a la la primera citación esta sesión es explicativa.  

 

 

 

SESIÓN 10 DE JUNIO 3510375 -351074 SESIÓN DE CONCERTACIÓN CURSO 
MERCHANDISING 1300-20260610_191039-Grabación de la reunión.mp4 

Esta sesión corresponde a la última sesión explicativa. 
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https://sena4-my.sharepoint.com/:v:/r/personal/bmonroyo_sena_edu_co/Documents/Recordings/SESI%C3%93N%20DE%20CONCERTACI%C3%93N%20CURSO%20MERCHANDISING%201300-20260610_191039-Grabaci%C3%B3n%20de%20la%20reuni%C3%B3n.mp4?csf=1&web=1&e=UFnyaS&nav=eyJyZWZlcnJhbEluZm8iOnsicmVmZXJyYWxBcHAiOiJTdHJlYW1XZWJBcHAiLCJyZWZlcnJhbFZpZXciOiJTaGFyZURpYWxvZy1MaW5rIiwicmVmZXJyYWxBcHBQbGF0Zm9ybSI6IldlYiIsInJlZmVycmFsTW9kZSI6InZpZXcifX0%3D


Centro: I.D

R1. R2.

R3. R4.

RAP EVIDENCIA TIPO DE 
EVIDENCIA

FORMA DE 
ENTREGA

RAPEVIDENCIA FECHA 
CONCERTACIÓN

TIPO DE EVIDENCIA
FORM
A DE 

1 P:Producto Digital 5 9 DE JUNIO P:Producto Digital

2 P:Producto Digital 6 14 DE JUNIO

3 P:Producto Digital 7 14 DE JUNIO

4 8

9 13

10 14

11 15

12 16

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16

04 DE JUNIO 12 DE JUNIO14 DE JUNIO A A A

A

A

A

14 DE JUNIO 14 DE JUNIO14 DE JUNIO14 DE JUNIO A A A A

A A

A A

A

7 DE JUNIO 11 DE JUNIO11 DE JUNIO 13 DE JUNIO
A A A

A

 
A

15 DE JUNIO 16 DE JUNIO16 DE JUNIO 16 DE JUNIO
A A A

A

A

A A

      

      

      

      

      

      

A A

23 DE MAYO
A

A A

A A

4 DE JUNIO 8 DE JUNIO9 DE JUNIO
A A

A

27 DE MAYO 28 DE MAYO10 DE JUNIO15 DE JUNIO
A A

A A

26 DE MAYO 26 DE MAYO6  DE JUNIO13 DE JUNIO
A A

A A

03 DE  JUNIO 05 DE JUNIO11 DE JUNIO14 DE JUNIO
A A

A A

05 DE JUNIO 29 DE MAYO6  DE JUNIO
A A

A

05 DE JUNIO 10 DE JUNIO 11 DE JUNIO 13 DE JUNIO
A A

A A

10 DE JUNIO 14 DE JUNIO14 DE JUNIO15 DE JUNIO
A A

A A

29 DE MAYO 2 DE JUNIO10 DE JUNIO
A A

A

Cuestionario sobre: estímulo en la compra

Video sobre: informe de recomendaciones estratégicas de merchandising en un punto de venta 

NOMBRE DEL  APRENDIZ
FECHA DE ENTREGA REAL

Informe: matriz de análisis estratégico

 Informe sobre: análisis de clientes y elementos del merchandising en puntos de venta

P: Producto              
D:Desempeño                 

Forma de Entrega: F: Física - D: Digital

Causas de deserción: (1) Traslado De Centro : Cambios de Domicilio, Motivos Laborales, Motivos Personales (2)Traslado de Programa: Motivos Personales  (3) Condicionamiento: Problemas Disciplinarios, Problemas Académicos, Incumplimientos injustificados  (4)Traslado de Jornada: Motivos Laborales, Motivos Personales  (5)Cancelación : Deserción Etapa Práctica / Lectiva, Faltas a la Etica Profesional, Condicionamiento Disciplinario, Condicionamiento Académico, 
Incumplimiento Contrato de Aprendizaje  (6) Aplazamiento : Motivos Laborales,Motivos Personales, Enfermedad, Motivos Ecnómicos, Servicio Militar, Calamidad Domestica, Licencia de Maternidad (7) Por parte del Aprendiz: Traslado de Centro,Traslado de Programa, Traslado de Jornada,Retiro Voluntario.  (8) Otros. Especificar en observaciones

Juicio de Evaluación A : Aprobado    D: Desaprobado Evidencia

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

JUICIO DE EVALUACION 
OBSERVACION 

20 DE ABRIL

R2.

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA Versión: 01

Mayo de 2026

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA
CENTRO DE LA INNOVACIÓN 

AGROINSDUSTRIAL Y DE SERVICIOS
3510375 Nombre Instructor: BRIGIDE MONROY OLMOS 

Código 63110192

Programa de Formación: 

Proyecto (s): 

R1.

R3

 Resultado (S) de Aprendizaje

          R Mapa conceptual sobre: productos, servicios y características del cliente RA2 ESTABLECER MÉTRICAS TENIENDO EN CUENTA PLAN DE MARKETING DIGITAL

DESCRIPCIÓN DE LAS EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE

 Infografía sobre: exhibición y ubicación de productos

Cuestionario sobre: conceptos y lineamientos del merchandising

28 DE MAYO

R4.

1 DE MAYO 

DESCRIPCIÓN DE LAS EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE FECHA CONCERTACIÓN

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

LAURA VANESSAACEVEDO JARAMILLO 

SILVIA JULIANAACOSTA TELLEZ 

KAREN LIZETHAGUILAR MORERA

ANDRES GERARDOAGUILAR PULICHE 

GRECIA ZELENEALBORNOZ GONZALEZ 

MATEOARIZA VEGA 

GINA FERNANDAAUZAQUE HERNANDEZ 

JESSICAAVILA MATAJIRA 

ANYI ALEJANDRABARRERA BENAVIDES 

KANER DAVIDBARSENAS PEÑATA 

DILAN ALBEIROBOTELLO SANTIAGO 

EDWIN ADRIANCALDERON SALAMANCA 

DIANA MARCELACAMERO GONZALEZ 

KAROL DANIELACAMPO VELAZCO 

NICOLL SOFIACANTOR RAMIREZ 

YAMILE CAROLINACARO VARGAS 

LIDIA SOFIACASTAÑO PADILLA 

JESICA TATIANACASTRO ARIZA 

YOHANA CAROLINACERON MUÑOZ 

MARIA JOSECHAPARRO   

DIANA ESPERANZACONTRERAS SARMIENTO 

YEFERSONCORREA ROJAS 

CINDY PAOLACUBIDES MESA 

LILIANA CAROLINACURE GRAVINI 

MARIA JOSEDIAZ POSADA 

JORGE DAVIDESPINOSA GARCIA 

ISMAEL EDUARDOESTEPA PEREZ 

STARLINFLOREZ RIASCOS 

JUAN CAMILOFLOREZ RODRIGUEZ 

TATIANA MARCELAFLOREZ RODRIGUEZ 

EDWIN DUVANGARCES ANGULO 

ELIZABETHGASCA   

LIBETH PATRICIAGOMEZ ORDOÑEZ 

ILONAGOMEZ ORTIZ 

VALENTINAHERNANDEZ OSORIO 

NATALYHERNANDEZ SALAZAR 

JUAN SEBASTIANHIGUERA ZULUAGA 

IVANNA SOPHIAHINOJOSA YEPEZ 

KELLY JOHANNAHOYOS ROMERO 

LUIS ALBERTOINSANDARA PESILLO 

LEYDI CAROLINAJARAMILLO ROMERO 

FEIBER AUGUSTOLONDOÑO MORALES 

DUVAN SANTIAGOLOPEZ TRISTANCHO 

ANGIE JHOANALUGO NOGUERA 

MARELBIS ISABELMARQUEZ BARRAZA 

DANIEL FELIPEMARTINEZ   

MARTHA LILIANAMARTINEZ CHICUAUSUQUE 

MARIA CAMILAMARTINEZ TAPIA 

MARCELA PAOLAMENDOZA TRIANA 

ROBERTH ESTEBANMONCAYO RUANO 

YULIANA MICHELMORALES AVILA 

ANDREA PAOLAMORALES DIAZ 

MARIA FERNANDAMORELOS GUERRERO 

ALEXANDERMOSQUERA RAMIREZ 

MAYERLY KATHERINEOLAYA MENESES 

KEYLA ANDREAOSPINO AVILA 

NICOL ALEXANDRAOTALORA PATARROYO 

NICOLLE ESTEFANIAPALACIOS VARGAS 

ANGELA MARIAPARRA   

ERICA JULIANAPEDROZO DONADO 

YULY MARCELAPEÑA ESTRADA 

VALENTINAPENAGOS FORERO 

LUISA FERNANDAPEREZ   

NIKOLL APOLOCHE M   

DANNA SOFIAQUINTERO GAVIRIA 

INGRID JOHANNARENGIFO GOMEZ 

LAURA MARCELARINCON MAHECHA 

ABISH VALENTINARIONDO PENAGOS

CAMILA SOFIARIVERA GUTIERREZ 

JESICA PAOLAROJAS ROA 

ANGIE MARISOLSILVA SANCHEZ 

DANA MICHELLESOLARTE TARAMUEL 

JIYETH JOSESOLER GONZALEZ 

ROBERTH DANIELTOBAR ARTEAGA 

HELEN YISSETHTRIANA PARDO 

NEIRYS ESTEFANYVASQUEZ CONTRERAS 

MARLON RICARDOVEGA LIZARAZO 

STEFANIAVELILLA ARROYO 

CATALINAZULUAGA BOLAÑOS 

GIALYSON CAPRICEZUÑIGA CAMARGO 

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO























 



Tipo de Documento Número de Documento Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluación

CC 1000018877 NICOLLE ESTEFANIA PALACIOS VARGAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000018877 NICOLLE ESTEFANIA PALACIOS VARGAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000574890 NICOL ALEXANDRA OTALORA PATARROYO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000574890 NICOL ALEXANDRA OTALORA PATARROYO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000617441 JORGE DAVID ESPINOSA GARCIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000617441 JORGE DAVID ESPINOSA GARCIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000897867 LAURA VANESSA ACEVEDO JARAMILLO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1000897867 LAURA VANESSA ACEVEDO JARAMILLO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1001057863 HELEN YISSETH TRIANA PARDO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1001057863 HELEN YISSETH TRIANA PARDO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1001219117 KAREN LIZETH AGUILAR MORERA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1001219117 KAREN LIZETH AGUILAR MORERA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002094248 YULIANA MICHEL MORALES AVILA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002094248 YULIANA MICHEL MORALES AVILA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002317577 LIDIA SOFIA CASTAÑO PADILLA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002317577 LIDIA SOFIA CASTAÑO PADILLA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002362399 YULY MARCELA PEÑA ESTRADA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1002362399 YULY MARCELA PEÑA ESTRADA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1003642592 DIANA ESPERANZA CONTRERAS SARMIENTO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1003642592 DIANA ESPERANZA CONTRERAS SARMIENTO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1004804579 DILAN ALBEIRO BOTELLO SANTIAGO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1004804579 DILAN ALBEIRO BOTELLO SANTIAGO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1005479993 MARIA JOSE CHAPARRO CONTRERAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1005479993 MARIA JOSE CHAPARRO CONTRERAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006491515 CATALINA ZULUAGA BOLAÑOS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006491515 CATALINA ZULUAGA BOLAÑOS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006553483 JIYETH JOSE SOLER GONZALEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006553483 JIYETH JOSE SOLER GONZALEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006820077 INGRID MILENA GARCIA BUENO RETIRO VOLUNTARIO 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

POR EVALUAR

CC 1006820077 INGRID MILENA GARCIA BUENO RETIRO VOLUNTARIO 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

POR EVALUAR

CC 1006848740 ROBERTH DANIEL TOBAR ARTEAGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1006848740 ROBERTH DANIEL TOBAR ARTEAGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1007268253 LUIS ALBERTO INSANDARA PESILLO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1007268253 LUIS ALBERTO INSANDARA PESILLO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1007975535 NEIRYS ESTEFANY VASQUEZ CONTRERAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1007975535 NEIRYS ESTEFANY VASQUEZ CONTRERAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1010055216 JESICA PAOLA ROJAS ROA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1010055216 JESICA PAOLA ROJAS ROA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1010098033 ROBERTH ESTEBAN MONCAYO RUANO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1010098033 ROBERTH ESTEBAN MONCAYO RUANO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1010182389 DANIEL FELIPE MARTINEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1010182389 DANIEL FELIPE MARTINEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1012340413 JESICA TATIANA CASTRO ARIZA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1012340413 JESICA TATIANA CASTRO ARIZA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1015482918 LAURA MARCELA RINCON MAHECHA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1015482918 LAURA MARCELA RINCON MAHECHA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1016717128 NIKOLL A POLOCHE M POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1016717128 NIKOLL A POLOCHE M POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1017168289 NATALY HERNANDEZ SALAZAR EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1017168289 NATALY HERNANDEZ SALAZAR EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1018422788 JUAN CAMILO FLOREZ RODRIGUEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1018422788 JUAN CAMILO FLOREZ RODRIGUEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1018506950 ABISH VALENTINA RIONDO PENAGOS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1018506950 ABISH VALENTINA RIONDO PENAGOS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1019087177 CINDY PAOLA CUBIDES MESA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1019087177 CINDY PAOLA CUBIDES MESA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1022331163 YAMILE CAROLINA CARO VARGAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1022331163 YAMILE CAROLINA CARO VARGAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1022922221 ANYI ALEJANDRA BARRERA BENAVIDES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1022922221 ANYI ALEJANDRA BARRERA BENAVIDES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1023366770 VALENTINA PENAGOS FORERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1023366770 VALENTINA PENAGOS FORERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1023379735 NICOLL SOFIA CANTOR RAMIREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1023379735 NICOLL SOFIA CANTOR RAMIREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1023897251 ANDREA PAOLA MORALES DIAZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1023897251 ANDREA PAOLA MORALES DIAZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1024505461 DIANA MARCELA CAMERO GONZALEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1024505461 DIANA MARCELA CAMERO GONZALEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

TI 1025535185 MATEO ARIZA VEGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1025535185 MATEO ARIZA VEGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO
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CC 1026303594 MARLON RICARDO VEGA LIZARAZO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1026303594 MARLON RICARDO VEGA LIZARAZO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1028482276 JUAN SEBASTIAN HIGUERA ZULUAGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1028482276 JUAN SEBASTIAN HIGUERA ZULUAGA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1033754111 YEFERSON CORREA ROJAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1033754111 YEFERSON CORREA ROJAS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1035642330 KANER DAVID BARSENAS PEÑATA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1035642330 KANER DAVID BARSENAS PEÑATA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1040759386 VALENTINA HERNANDEZ OSORIO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1040759386 VALENTINA HERNANDEZ OSORIO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1043436305 LILIANA CAROLINA CURE GRAVINI EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1043436305 LILIANA CAROLINA CURE GRAVINI EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1047465948 KEYLA ANDREA OSPINO AVILA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1047465948 KEYLA ANDREA OSPINO AVILA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1050555401 ANGIE MARISOL SILVA SANCHEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1050555401 ANGIE MARISOL SILVA SANCHEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1050604888 CAMILA SOFIA RIVERA GUTIERREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1050604888 CAMILA SOFIA RIVERA GUTIERREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1050609297 GINA FERNANDA AUZAQUE HERNANDEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

TI 1050609297 GINA FERNANDA AUZAQUE HERNANDEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1061801891 ANDRES GERARDO AGUILAR PULICHE EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1061801891 ANDRES GERARDO AGUILAR PULICHE EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1067893474 KELLY JOHANNA HOYOS ROMERO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1067893474 KELLY JOHANNA HOYOS ROMERO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1067965636 MARIA CAMILA MARTINEZ TAPIA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1067965636 MARIA CAMILA MARTINEZ TAPIA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

TI 1070951688 ILONA GOMEZ ORTIZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1070951688 ILONA GOMEZ ORTIZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1075214935 ANGELA MARIA PARRA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1075214935 ANGELA MARIA PARRA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

TI 1080694506 ISMAEL EDUARDO ESTEPA PEREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1080694506 ISMAEL EDUARDO ESTEPA PEREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1090458191 MAYERLY KATHERINE OLAYA MENESES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1090458191 MAYERLY KATHERINE OLAYA MENESES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1094969277 EDWIN ADRIAN CALDERON SALAMANCA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1094969277 EDWIN ADRIAN CALDERON SALAMANCA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1095921279 DUVAN SANTIAGO LOPEZ TRISTANCHO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1095921279 DUVAN SANTIAGO LOPEZ TRISTANCHO POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1098646483 SILVIA JULIANA ACOSTA TELLEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1098646483 SILVIA JULIANA ACOSTA TELLEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 1098719915 JESSICA AVILA MATAJIRA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1098719915 JESSICA AVILA MATAJIRA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1108566988 DANA MICHELLE SOLARTE TARAMUEL EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1108566988 DANA MICHELLE SOLARTE TARAMUEL EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1110288415 GRECIA ZELENE ALBORNOZ GONZALEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1110288415 GRECIA ZELENE ALBORNOZ GONZALEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1110462429 LUISA FERNANDA PEREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1110462429 LUISA FERNANDA PEREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1111676399 ALEXANDER MOSQUERA RAMIREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1111676399 ALEXANDER MOSQUERA RAMIREZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1111795476 STARLIN FLOREZ RIASCOS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1111795476 STARLIN FLOREZ RIASCOS EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1115450045 EDWIN DUVAN GARCES ANGULO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1115450045 EDWIN DUVAN GARCES ANGULO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1116073404 DANNA SOFIA QUINTERO GAVIRIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

TI 1116073404 DANNA SOFIA QUINTERO GAVIRIA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1121953103 KAROL DANIELA CAMPO VELAZCO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1121953103 KAROL DANIELA CAMPO VELAZCO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1122920412 MARIA JOSE DIAZ POSADA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1122920412 MARIA JOSE DIAZ POSADA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1129520293 ERICA JULIANA PEDROZO DONADO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1129520293 ERICA JULIANA PEDROZO DONADO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1130600665 YOHANA CAROLINA CERON MUÑOZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1130600665 YOHANA CAROLINA CERON MUÑOZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1137974370 MARIA FERNANDA MORELOS GUERRERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1137974370 MARIA FERNANDA MORELOS GUERRERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1140884249 STEFANIA VELILLA ARROYO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1140884249 STEFANIA VELILLA ARROYO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1144163163 INGRID JOHANNA RENGIFO GOMEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1144163163 INGRID JOHANNA RENGIFO GOMEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1144181356 FEIBER AUGUSTO LONDOÑO MORALES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1144181356 FEIBER AUGUSTO LONDOÑO MORALES EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1192774245 MARCELA PAOLA MENDOZA TRIANA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 1192774245 MARCELA PAOLA MENDOZA TRIANA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 22746793 MARELBIS ISABEL MARQUEZ BARRAZA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 22746793 MARELBIS ISABEL MARQUEZ BARRAZA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 37085559 ANGIE JHOANA LUGO NOGUERA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 37085559 ANGIE JHOANA LUGO NOGUERA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 38555641 LEYDI CAROLINA JARAMILLO ROMERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 38555641 LEYDI CAROLINA JARAMILLO ROMERO EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 40075281 ELIZABETH GASCA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 40075281 ELIZABETH GASCA EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 43159259 TATIANA MARCELA FLOREZ RODRIGUEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 43159259 TATIANA MARCELA FLOREZ RODRIGUEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

APROBADO

CC 49786402 LIBETH PATRICIA GOMEZ ORDOÑEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 49786402 LIBETH PATRICIA GOMEZ ORDOÑEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 52468104 MARTHA LILIANA MARTINEZ CHICUAUSUQUE EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

CC 52468104 MARTHA LILIANA MARTINEZ CHICUAUSUQUE EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO



PPT 6072356 IVANNA SOPHIA HINOJOSA YEPEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGÚN 
NECESIDADES COMERCIALES Y PERFIL DEL CLIENTE.

NO APROBADO

PPT 6072356 IVANNA SOPHIA HINOJOSA YEPEZ EN FORMACION 40839 - Surtir productos según estrategia de promoción y técnicas de 
merchandising

735765 - 1. ESTABLECER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL 
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL  MERCHANDISING Y 
CARACTERÍSTICAS DEL CLIENTE.

NO APROBADO



FINAL DE CURSO APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA  

 
 

 


