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ACTA No. 001

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION:

CIUDAD Y FECHA: 21/07/2026 HORA INICIO: | HORA FIN:
12:00PM 13:00PM
LUGAR Y/O ENLACE: SESION DE DIRECCION / REGIONAL / CENTRO:
CONCERTACION CENTRO DE LA INNOVACION DE LA
CURSO AGROINDUSTRIAL Y DE SERVICIOS -
MERCHANDISING PUERTO BOYACA
1300- CIAS

20260521 201130-
Grabacion de la

reunién.mp4

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

Saludo

Socializar el plan de trabajo durante el desarrollo del curso
Informe del curso

Conclusiones

PwnNpE

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:

Realizar la socializacién académica y pedagdgico al desarrollo del programa de formacion en
APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA, Ficha caracterizada por: Regular,
gue se desarrollara de 15 de mayo al 17 de junio de 2026.

DESARROLLO DE LA REUNION

Desarrollo de la reunidn:

La instructora Brigide Monroy Olmos, instructora contratista del Centro de la Innovacién de la
Agroindustrial y de Servicios, presenta a los aprendices en la sesion el programa de formacién
complementaria que se realizara:

Curso: APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA

Cadigo de la ficha: 3510375

Fecha del curso: 15 de mayo al 17 de junio de 2026.

e Competencia: 260101062.Surtir productos segun estrategia de promocién y técnicas de
merchandising.

¢ Resultados de aprendizaje: 0 260101062-01. Establecer elementos visuales y sensoriales del punto
de venta de acuerdo con principios del merchandising y caracteristicas del cliente.
e 260101062-02. Implementar acciones de merchandising segln necesidades comerciales y perfil
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Se dio inicio al curso con los siguientes aprendices:
Nicoll Sofia Cantor: C.C 10233797
Roberth Esteban Moncayo: C.C 1010098033

CONCLUSIONES

Se brindan los lineamientos para aprobar el curso. Participacion y asistencia en encuentros
sincrénicos (30%) 3 asistencias, participar en las actividades de las sesiones (70%) vy el
certificado NO tiene ningln costo, una vez aprobado el curso pueden descargar el certificado
en Sofia. Duracién: 48 horas — 4 sesiones sincronicas. Modalidad: Virtual (temas). 4 tutorias.
21, 23,28,30 de mayo y 3y 11 de junio.

ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACION DE COMPROMISOS

ACTIVIDAD FECHA RESPONSABLE FIRMA O
/DECISION PARTICIPACION VIRTUAL

DE: ASISTENTES Y APROBACION DECISIONES

NOMBRE DEPENDENCIA/ | APRUEBA | OBSERVACION FIRMA O
EMPRESA (SI/NO) PARTICIPACION
VIRTUAL
Brigide Instructora SI N/A Bea6 1 EEHOMRO,
Monroy
Olmos
Eliana Instructora FPI | N/A
Marcela
Tunarrosa

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccién de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se
compromete a garantizar la seguridad y proteccion de los datos personales que se encuentran almacenados en este
documento, y les dara el tratamiento correspondiente en cumplimiento de lo establecido legalmente.

ANEXOS
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Justificacion: El presente reporte tiene como objetivo documentar el seguimiento y
desarrollo académico de las fichas 3510375, 3510373, 3510374, 3510351 asignadas
bajo mi tutoria, las cuales comprende la formacion en APLICACION DEL
MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA, se presentan las evidencias extraidas de
la plataforma Zajuna, donde se detallan las configuraciones de las sesiones y la interfaz
administrativa de los grupos. Se adjuntan inicialmente las capturas de pantalla
correspondiente a los grupos mencionados para validar su correcta gestion en el
sistema, en este sentido dadas las fechas del informe no se refleja esta informacion para
los cursos de Aplicacion de merchandising en los puntos de venta. METODOLOGIA DE
SESIONES Y REGISTRO Como parte de la estrategia pedagdgica disefada para
garantizar una transferencia de conocimiento integral y colaborativa, las sesiones
sincronicas se llevan a cabo mediante una convocatoria conjunta que integra dos fichas
por sesion del curso. Este formato permite enriquecer el debate académico con diversas
perspectivas, optimizando los tiempos de interaccion directa. Debido a esta dinamica de
trabajo unificado, se ha procedido a cargar de manera individual en el muro de cada
grupo en zajuna el enlace directo a la grabacién de la sesion correspondiente. De este
modo, los aprendices cuentan con acceso permanente al recurso audiovisual y a la
evidencia de su desarrollo tematico, asegurando la trazabilidad y el cumplimiento de los
requerimientos de la formacion. En este sentido se relaciona como evidencia los
pantallazos de las sesiones realizadas y posteriormente se encuentran los enlaces en
los que se puede acceder a la informacién mencionada.

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA 3510375
-351074

Accede a SOFIA ~ Area Personal 417 f1 BRIGIDE MONROY OLMOS (W)

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA (3510375)

sivas & @

Mis cursos / P_63110192_V_3510375_R_15_C_9551

PANEL DE NAVEGACION Q General #

~ Mis cursos L2

A Pigina principal del sitio

> Secciones

~ Mis cursos z
2 APLICACION DEL MERCHANDISING
P_121523.V_3070211_R_15.C.95
5 EN PUNTOS DE VENTA
>
P_12150025_V_3540306_R_15.C_
9551
>
P_12150025_V_3540314_R_15.C_ N
9551
>
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Add section

~ Sesianes en linea &

SES\OI\1 & wpe
TUTORIAT & P4

SESION 2 & MP4 i

‘ ( 4 Afadir una actividad o un recurso

@ZAUIA R

Accede a SOFIA Area Personal A1 fi1 BRIGIDE MONROY OLMOS (BN~

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA (3510374)

Acciones masivas & 5

Mis cursos / Cursos / (oculto/s) / P_63110192_V_3510374_R_15_C 9551

PANEL DE NAVEGACION O General # Colapsar todo
~ Mis cursos P
A Pégina principal del sitio
> Secciones
~ Mis cursos

2 s APLICACION DEL MERCHANDISING
o EN PUNTOS DE VENTA

>
P_12150025_V_3540306_R_15_C_
9551

>

P_12150025_V_3540314_R_15_C_ 2 i
9551
>
P_12150025_V_3540303 R _15.C_ . Anuncios &
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>

Add section
~ Sesiones en linea &
@ SESION 1 & mps i @
TUTORIA T & MPa

SESION 2 & MP4

| (4 ) Afadir una actividad o un recurso

Add section

~ Reporte del curso & (Ocuitade alos aprendices.

| (4 ) Afadir una actividad o un recurso

Add section

21 DE MAYO 13:00 3510375 -351074 SESION DE CONCERTACION CURSO
MERCHANDISING 1300-20260521_201130-Grabacién de la reunion.mp4
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] G Grabar ~ T Cargar @@ Abrireditor L Descargar [g Movera (O Copiara == b Teams /7 Edicion ~ B Compartir

Transeripcién X X
Recarar
- Descargar
=

@ RimEp [

Porque cada uno de estos cursos tiene su

tecndlogo o su téenica. Los técnicos y tecndlogos

abren cada 3 meses y también estén, también se

realizan de manera virtual. Son un poco B
obviamente mas larges que estos pequefios
cursos que nosotros dictamos. Angela, te dige,
bueno, este curso.

Lo estamos en estd un poce més enfocado, claro,

en &l orden y en | forma de pues de exponer los Comentario:
productos, quizé mas en espacio, puede ser un
poco més en espacios fisicos. 2
° Es digames que eso también va a estar asociado Coripeacea,
también con todo el tema de mercadeo, con
7e45 /3801 temas de pues que estén tambign muy b
relacionados con marketing. Sin embargo, también
& v & ¢ si es de tu interés, hay 2 cursos, o sea, pues para 5
que los que |os puedes realizar también en
SESION DE CONCERTACION CURSO MERCHANDISING 13:00 (DO M D T RS,

igual si también les interesa,
21de mayode 2026 Caduca dentro de 141 dias  « O visualizaciones « SharePoint App = HD U oeT i = o) (TR BT aee
campafias digitales, campafias publicitarias, y el
ofro que es creacion de contenido en redes
sociales, y ¢l otro es creacion de storytelling.
Entonces esos 2 cursos estén abiertos.

Agregue una descripcién para explicar de qué trata este video

iPara qué? Pues igual también si son de tu interés
para posicionamienta en tema de redes sociales. v

23 DE MAY03510375 -351074 SESION DE CONCERTACION CURSO MERCHANDISING
1300-20260523_141102-Grabacidon de la reunién.mp4

Si bien esta sesién tiene el mismo nombre, corresponde a la primera sesion explicativa
como se puede evidenciar en el video.

~ ~ =
L & ?  Brgide Monroy oL (B0

) oY Grabar v T Cargar @& Abrireditor | Descargar [g Movera (O Copiara - &5 Teams v 2 Edicién v

Transcripcion X %

&8  SESION DE CONCERTACI.. O Sin etiqueta ' v Jor

L Descargar

lo buscan, o sea, todo ests conectado en el

mercado. Para eso también un disefio, unas Lo
personas como lo que hicieron todos estos tipos

de estudio, Ustedes van a una. Ahora vamos a una B
tienda,

es lo vamos estableciendo
todo marcado por sonido,

En una tienda, ent
por tipo de sonid

por un tipo de iluminacién. Hay un producto que =]
se disefi para que a oferta sea un poco més
oscura, para que los colores sean mas oscuros, por

o cual es posible que i la marca se encarga de la S8
inversién.

Tenga un disefio y un color en tienda especifico,

entonces que marca una diferencia y llama la b
atencion, que es el caso de muchas empresas
&9 G grandes cuando hacen un lanzamiento o una
estrategia. Entonces ahi planteamos que el
SESION DE CONCERTACION CURSO MERCHANDISING 13:00 S
Un compuesto de profesiones, personas que han
23demayode 2026 Caduca dentro de 142 dias - O visualizaciones « SharePoint App = HD trabajado en disefio, elaboracién, promocion para

un producto final, en este caso un producto que
sea tangible. ;Entonces, qué? ;Cusl es Ia diferencia

entre un tangible y un y un intangible que lo
puedo tocar? ;Lo puedo tener?

e una ipcion plicar de qué trata este

Ag

010 lo puedo tener, o sea, o lo puedo, puedo
adquirir adauirirlo, pero no es tangible, no lo v

TUTORIA 28 DE MAYO 3510375 -351074SESION DE CONCERTACION CURSO
MERCHANDISING 1300-20260528_185949-Grabacion de la reunién.mp4 Esta sesion
corresponde a la sesién de tutoria del 26 de mayo, si bien tiene el mismo nombre, las
sesiones de tutoria tienen como objetivo aclarar dudas y profundizar en tematicas
requeridas.
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Transcripcién x c}é
Recarar
| Descargar
=
Q Buscar Tramscripcion

"= El nimero de ficha, ay, no recuerdo exactamente.

@ Brigide Monroy Olmos 553
Mhm, El

Ingrid.
Ya entonces servicios.

Comentarias
o Angela 613

Te emvié per chat el correo, buenc.

— @ Brigide Manroy Clmos  6:16
61873156 2 Vale, ya o copio para que para pader enviar el si
alguien més de las personas que estén que estén [
presentes en este mamento tienen problemas de .

i restablecimiento de contrasefia. Por favor,
envierme & comea para incluiriss en este
momento en el correo que estoy enviando a la
Mesa de Servicios, vale,

SESION DE CONCERTACION CURSO MERCHANDISING 13:00

25 de mayo de 2026 Caduca dentro de 147 dias + 0 visualizaciones « SharePoint App « HD
La muchaca con corte aqu.
Agregue una descripcidn para explicar de qué trata este video =

En un momento.

Me recuerdss su nombre, por favor, completa?

_— e 2 e

SESION 30 DE MAYO3510375 -351074 SESION DE CONCERTACION CURSO
MERCHANDISING 1300-20260530_153756-Grabacién de la reunién.mp4

Esta es la segunda sesion explicativa, aunque su nombre corresponde a la sesidon de
concertacion, el desarrollo de la sesidn es explicativa.

& 2 ide M o (2
Eo Brigide Monroy
& o y (&

) o0 Grabar v T Cargar @ Abrireditor L Descargar £g Movera (O Copiara - & Teams v 2 Edicién ~ @ Compartir v

@8  SESION DE CONCERTACL. O Sin etiqueta &' £ Buscr

%

Transcripcion X (}{)

L Descargar

03 Tipos de Segmentacién

Q Bu
Los dos tipos principales de segmentacion son:
== >
= e La segmentacién psicografica que incluye el tema i
- g Q‘z Psicografica: Geografica: del estilo de vida, , los valores, los intereses
) P personales, , pues digamos que el tipo de
formacién o los grupos sociales y otro el entomo B

4 ~—— en que nos movemos la parte geografica. Notas

El tema también a veces cultural, cultural o
religioso influye en también las tomas de
decisiones. Ambos tipos de segmentacion nos van
a permitir generar mensajes adecuados y oferta
adecuada y exhibicién adecuada para poder
conectar con cada grupo de clientes diferentes,
porque claro,

Ambos tipos de segmentacién permiten personalizar productos, mensaje:
para conectar mejor con cada grupo de clientes.

s y estrategias

No es o mismo en un lugar que tuvo ofertes un
que vendas productos saludables, quizé producto
seco. Podemos pensar en un supermercado, estan
los productos secos, los eco y los que estén como
€n a veces no son muchos, pero estan en un sector.

SESION DE CONCERTACION CURSO MERCHANDISING 13:00
Que es un poco verde, porque claro, en estos

temas de Ia teoria del color de Ia teorfa del
marketing influye la teorfa del color, influye Ia
teorfa del marketing sensorial.

30 de mayo de 2026 Caduca dentro de 149 dfas  + O visualizaciones + SharePoint App + HD

2 Ia teoria de Ia psicologia?

Lo cual bésicamente son intereses, como influyen
los colores en la toma de decisiones de un
consumidor. v

TUTORIA 3 DE JUNIO 3510375 -351074 SESION DE CONCERTACION CURSO
MERCHANDISING 1300-20260603_190028-Grabacién de la reunién.mp4
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&=  SESION DECONCERTACI. U Sin etiqueta ' v £ Buscar &

B 7 eigideM o ()
5 rgids Menroy 1. (82)

™) BN Grabar ~ T Cargar @ Abrireditor | Descargar Movera (O Copiara --- Teams ~ £ Edicién ~ B compartir ~

e

@ Brigide Monroy Olmos 1420

Creacion de storytelling incluye esto que nosatros
trabajamos en tema de exhibicién en punto de
wenta, O sea, ya lo que les decfa, les digo en clase,
&n punto de venta, hablando tanto en punto fisica
como en I parte vitual, como punto de vents.
entances.

° ‘Angeia Patricia Gonzdlez Gonzdler 1428
0.

@ Brigide Monroy Olmos 1442
ES de estarlo revisando, de estarlo revisando &
intentando abren cada 3 meses. Yo sé que los
cursos abren cada 3 meses,

e

SESION DE CONCERTACION CURSO MERCHANDISING 13:00

3dejuniode 2026 Caducadentrode 153 dias  + O visualizaciones « SharePointApp » HD o Angela Patricia Gonzaler Gonzalez 1444
2 3 . Thank you.
Agregue una descripcin para explicar de qué trata este video .
sk

G Brigide Monroy Olmos 1455
Vale, no te escucho muy bien.

Transcripeion X ¥
Recartar
L Descargar
=
Q Buscar Tarscrpcien

Comertarias

=
=

Configuracién

(=

Aniss

SESION 6 DE JUNIO 3510375 -351074 SESION DE CONCERTACION CURSO
MERCHANDISING 1300-20260606_154344-Grabacion de la reuniéon.mp4 Aunque el

nombre corresponde a la la primera citacion esta sesion es explicativa.

&8  SESION DECONCERTACL. O Sin etiqueta &~ 2 Buscar &

m @N Grabar ~ T Cargar @@ Abrireditor 1 Descargar Cg Movera (O Copiara -+ 5 Teams

Transcripcién

L Descargar

118 1S VB PSS W81 MU S LT EL Y £
cliente tenga novedad y le gener nueva
curiosidad, Entances, si te das cuenta, juegan con
muchos colores, Las marcas juegan, las marcas
trabajan diertas estrategias.

Peri6dicamente, entonces tenemos que estar, no
es.

Tenemos que las marcas desarrollan, por gjemplo,
cada cierto tiempo sacan algun tipo de camparia
que es llamativa, que al tacto y visualmente suele
ser llamativa, que exigen o quieren clertos
espacios dentro del.

Dentro del almacén para su exhibicion, por eso la
digamos que los zlmacenes suzlen ser muy
fiexibles en cuanto a la forma de distribucién v en
E W G ¢ cuanto a como ubicarse, en cémo ubicar (o5

& 7 srigide Monroy Ol

X%

Recartar

=

Tranacipeién

S

Inteacic..

B

Notas

o

Comermarias

productos de acuerdo a Iz demanda del pues de I3

SESION DE CONCERTACION CURSO MERCHANDISING 13:00 marca que esté.

De tal forma que puedan satisfacer la demanda de

6 dejunio de 2026 Caduca dentra de 156 dias + 0 visualizaciones + Sharefoint App » HD e B R e
Entonces tenemos que un supermercado va a si
KitKat quiere o €l 0 12 0 la marca de qué de café o
de o Coca Cela quiere exhibirlo de esta manera,

Agregue una deseripcin para explicar de qué trata este video

De en forma piramidal.

El supermercado va a flexibilizar su forma de
exhibir para hacerla més llamativa. disculoen.

SESION 10 DE JUNIO 3510375 -351074 SESION DE CONCERTACION CURSO

MERCHANDISING 1300-20260610_191039-Grabacién de la reunién.mp4

Esta sesion corresponde a la ultima sesidn explicativa.
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Mayo de 2026

Programa de Formacién:

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA

1D 3510375

] Codigo

BRIGIDE MONROY OLMOS
63110192

Resultado (S) de Aprendizaje

del cliente

[r productos, servicios

[=2]

RA2 ESTABLECER METRICAS TENIENDO EN CUENTA PLAN DE MARKETING DIGITAL

R3

[[re ]

Rap

EViENCIA

DESCRIPCION DE LAS EVIDENGIAS DE APRENDIZAJE

FECHA CONGERTACION

EvinENciA

FORMA DE

ENTREGA

RAP

[roen DESCRIPCION DE LAS EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE

FECHA Forw|

TiP0 DE EviDENCiA_| FORM

R1

Informe: matriz de analisis estratégico

2008 ABRIL

P:Producto

Digital

5 | Infografia sobre: exhibicion y ubicacion de productos.

9 DE JUNIO P:Producto | Digital

v lineamientos del

108 MAYD

P:Producto

Digital

6 | Cuestionario sobre: estimulo en la compra

14 DE JUNIO

analisis de clientes y

puntos de venta

28 DEMAYD

P:Producto

Digital

7 | Video sobre: informe de recomendaciones estratégicas de merchandising en un punto de venta

14 DE JUNIO

R3

NOMBRE DEL APRENDIZ

FECHA DE ENTREGA REAL

JUICIO DE EVALUACION

6| 7|8 9|10]mn

3 4 s{6| 7| 8|9 tw0f1|[2]n|u]s] 15

OBSERVACION

NO APROBADO

ILVIA JULIANAACOSTA TELLEZ

04 pE JuNID

12 DE| 14 DE Juni0

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

P

NO APROBADO

NO APROBADO

oma

HERNANDEZ

14 DE JUNIO.

14 DE| 14 DE| 14 DE JUNIO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

7DE JUNO

loesuoeau| 1306 0m0

APROBADO

NO APROBADO

15 DE JUNK

© [peatfora| 1s0cmo

APROBADO

KAROL DANEL

PO VELAZGO

FF PP PP PP

NO APROBADO

NcoLL

NO APROBADO

VARGAS

NO APROBADO

o L

NO APROBADO

JESICA

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

JORGE

NO APROBADO

1SMAEL

NO APROBADO

NO APROBADO

23 08 Mav0

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

KELL

4 DE U0,

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

TRISTANCHO.

27 0E Mavo

28 0 10 e 15 D Junio.

APROBADO

26 DE MaYO

26 0[5 D[ 13 0F U0

APROBADO

BARR/

03 0E JuNo

05 D 11 0e| 14 DE Junio.

APROBADO

DANEL FELIPEMARTINE;

NO APROBADO

NO APROBADO

05 DE JUNID

20 0[5 DE JUNO

APROBADO

NO APROBADO

05 DE JUNID

pewfoea|  130em0

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

10 DE JUNIO.

14 DE| 14 DE| 15 DE JUNIO

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NKOLL APOLOGHE M

20 DE MaY0

2 0E [ 10 0E uno

APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

ANGIE MARISOLSL

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

HELEN

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

NO APROBADO

TALINAZULUAGA BOLASK

NO APROBADO

NO APROBADO

Aprobado  D:

Evidencia| -

Product

Forma de Entrega: F: Fisica - D: Digital

Borales, Wolvos Parsonaies Tociva, Falias 3 & Eica Profosioral
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Curso; APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA (3510373) KELLY JOHANNA HOYOS ROMERO
Evidencia: AA1-EV01. Mapa conceptual sobre: productos, servicios y caracte... 1067893474cc, kenah_1205@hotmail.com - "
Ver todos los envios 45de 80'W Restablecer preferencias de tabla

Calificado
El aprendiz puede editar esta entrega

+
Buenas noches realizo entrega de mapa conceptual actividad #1 Kelly Hoyos

2 Marchandising 20260601_214430_0000.pdf1 de junio de 2026, 22:14

» Comentarios (0)

Calificacion

Calfficacién sobre 100 (-]

Calificacion actual en el libro de calificaciones.

A

Comentarios de retroalimentacion ®

|+

A~ B I | = =
5

=
sle

buen trabajo, se explican los conceptos i ios de



Reporte de Juicios de Evaluacion

Focha del Reporte:

Ficha de Caracterizacién:

Cégigo:
Version:

Denominacién:

Estado de la Ficha de Caracterizaciér

Fecha Inicio:
Fecha Fi

Modalidad de Formacion:

Regional:
Centro de Formaci

710612026
3510375
63110102
1

APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA

TERMINADA POR FECHA
1410512026

1610612026

VIRTUAL

15 - REGIONAL BOYAGA

9551 - CENTRO DE LA INNOVACION AGROINDUSTRIAL Y DE SERVICIOS

[Tipo de Documento_| Namero de Documento

Nombre

[Apeliidos

Competencia

Resultado de Aprendizaje

[Juicio de Evaluacion

oC 000018877 PALACIOS VARGAS EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gencas de 735751 -2 WPLENENTAR ACGIONES DE VERCHANGISING SEGUN NG APROBADO

G 000018877 PALACIOS VARGAS EN FORMACION 5555 - Suts productos segir sswalega g8 promonony enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 000574890 GTALORA PATARROYO EN FORMACION (40830 - Surtr p Segin esrategia de promocion y leonicas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7000574890 NICOL ALEXANDRA GTALORA PATARROYO EN FORMACION 40839 - Surtr p Segin estrategia de promocion y teonicas de 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 000617441 [JORGE DAVID Epwos,x GARCIA EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvataga de promociony Gericas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 000617441 [JORGE DAVD ESPINGSA GARCIA EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL—[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 000867867 TAURA VANESSA (ACEVEDO JARAMILLO EN FORMACION 70539 - Sl producios seqin estatega do promociony Geicas 6o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 000867867 TRURA VANESSA (ACEVEDO JARAMILLO EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin ssialega g8 promonny Genioas g 735765 1 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7001057863 HELEN VISSETH TRIANA PARDO EN FORMACION (70539 - Sl producios segin esvatega o promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7001057863 ELEN VISSETH TRIANA PARDO EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 001219717 :KAREN TZET™ AGULAR MORERA EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 001219717 KAREN LIZETH AGULAR MORERA EN FORMACION 5555 - Sutr productos segi ssialega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

cC 1002004248 [YULIANA MICHEL EORALES AVILA EN FORMACION 40835 - Sl productos segin esivalegia oo promociony Gcnicas de 735764 - 2. MPLEMENTAR ACCIONES DE VERCHANDISNG SEGUN NO APROBADO

G 7002004245 VOLIANA MICHEL MORALES AVILA EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin sskalega g8 promonn y Gerioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 002317577 IR SOFIA CASTANG PADLLA EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvataga e promociony Gencas 6o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 002317577 IR SOFIA CASTANG PADLLA EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin ssialega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7002362309 VULV MARGELA PENA ESTRADA EN FORMACION (70539 - Sl producios segin estatega o promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7002362309 YOLY MARGELA FENA ESTRADA EN FORMACION 5535 - Suts productos segin sskalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 003642502 DIANA ESPERANZA CONTRERAS SARMIENTO EN FORMACION (70539 - Sl producios segin estatega do promociony Gencas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7003642502 DIANA ESPERANZA CONTRERAS SARMIENTO EN FORMACION 5595 - Surtr productos segir ssialega g8 promonn y enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 004504570 DILAN ALBEIRO I:aormo SANTIAGO POR GERTIFICAR | 40330 - Sl producios seqin estataga do promociony Geicas 6o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

G 004504570 DILAN ALBEIRO EOTELLO SANTIAGO POR CERTIIGAR 405630 - Surlr proAuetos sog0 esvategia 0o promocan y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL [ APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 005479993 :MAR\A ToSE CHAPARRO CONTRERAS EN FORMACION (70539 - Sl producios segin esvataga de promociony Gencas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 005479993 WARIA JOSE CHAPARRO CONTRERAS EN FORMACION 5555 - Surts productos segi sswalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[NO APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 006491515 CATALINA ZULUAGA BOLANGS EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega o promociony Gencas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 006491515 [CATALINA ZULUAGA BOLANGS EN FORMACION 5595 - Surts productos segun sskalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 006553483 JVETH JOSE I:smm CONZALEZ EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estataga o promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 006553483 JVETH JOSE SOLER GONZALEZ EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin ssialega g8 promonny Genioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO

PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7006620077 I:wsmn WILENA GARCIA BUENO RETRO VOLUNTARIO | 0330 - SUl producios seqin estatega do romociony Gericas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN FOR EVALUAR

G 7006620077 TNGRID MILENA GARCIA BUENO RETIRO VOLUNTARIO 40630 - Surlr roAuctos sog0 esvategla 0o promocan y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[POR EVALUAR
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 006848720 ROBERTH DANIEL TOBAR ARTEAGA EN FORMACION 70539 - Sl producios seqin estatega de promociony Geicas 6o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

oC 006848720 ROBERTH DANIEL TOBAR ARTEAGA EN FORMACION 5555 - Sutr productos segin ssialega g8 promonn y Gerioas g 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7007266253 [0S ALBERTO I:wsmmm PESILLO EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega do promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7007266253 [0S ALBERTO INSANDARA PESILLO EN FORMACION 5555 - Sutr productos segun ssiaega g8 promonn y enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 007975535 :NE\RVS ESTEFANY VASQUEZ CONTRERAS EN FORMACION (70539 - Sl producios segin estataga de promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 007975535 NERYS ESTEFANY VASQUEZ CONTRERAS EN FORMACION 5555 - Surts productos segi sstalega g8 promonny Gerioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 010055216 JESICAPAOLA ROUAS ROA EN FORMACION (70539 - Sl producios segin esvatega e promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 010055216 JESICAPAOLA ROUAS ROA EN FORMACION 5555 - Sutr productos segin sstalega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 010086033 ROBERTH ESTEBAN ONCAYO RUANG POR GERTIFICAR | 40330 - Sul producios seqin estatega de promociony Gecas 6o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

G 010086033 ROBERTH ESTEBAN ONCAYO RUANG POR GERTIFICAR 405630 - Surlr proAuctos seg0 esvategla 0o promocon y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL [ APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 010762380 DANIEL FELIPE MARTINEZ EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega de promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 010762380 DANIEL FELIPE MARTINEZ EN FORMACION 5555 - Sutr productos segun sstaega g promonn y enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL N0 APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 012340873 JESICA TATIANA CASTRO ARIZA EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvataga de promociony Gercas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 012340873 JESICA TATIANA CASTRO ARIZA EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin ssialega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 015462975 TRURA MARCELA I:chow WAHECHA EN FORMACION (70539 - Sl producios segin estataga de promociony Gencas de 735764 2. MPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 015462978 TRURA MARCELA RINCON MAHECHA EN FORMACION 5555 - Surtr productos segin sskalega g8 promonny enioas g6 735765 1 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 016717128 NKOLLA FOLOCHE M POR GERTIFICAR | 40030 - Sl producios seqin estatega de romociony Geicas 6o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

oC 016717128 NKOLL A FOLOCHE M POR CERTIIGAR 40830 - Surr proAuctos seg0 esvategla 0o promocon y Gorioas 42 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL | APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 017166280 NATALY :HERNANDEZ SALAZAR EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega e promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 017168280 NATALY FERNANDEZ SALAZAR EN FORMACION 555 - Surts productos segun sskalega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 016422788 JOAN CAMILO FLOREZ RODRIGUEZ EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega e promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 016422788 TOAN CAMILO FLOREZ RODRIGUEZ EN FORMACION 5555 - Surtr productos segun sskalega g8 promonny Wenioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 7018506950 (RBISH VALENTINA I:mowno PENAGOS EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega e promociony Gericas G 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7018506950 (RBISH VALENTINA RIONDO PENAGOS EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin sskalega g8 promonn y enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO

PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

oC 019087177 CINDY PAGLA CUBIDES VESA EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega e promociony Gencas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 019087177 CINDY PAGLA CUBIDES VESA EN FORMACION 5555 - Suts productos segir ssialega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7022331163 VAMILE CAROLINA CARO VARGAS EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega e promociony Gericas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN O APROBADO

G 7022331163 VAMILE CAROLINA CARO VARGAS EN FORMACION 5535 - Suts productos segin sskalega g8 promonny enioas g6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 022922221 [ANY1 ALEJANDRA I:amngm BENAVIDES EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega do promociony Gercas Ge 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN O APROBADO

G 022922221 [ANY1 ALEJANDRA BARRERA BENAVIDES EN FORMACION 5555 - Sutr productos segur sswalega g8 promonn y enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 7023366770 VALENTINA PENAGOS FORERO EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin esvatega e promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN NG APROBADO

G 7023366770 VALENTINA PENAGOS FORERO EN FORMACION 5555 - Sutr productos segi ssialega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[No APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

i 1023379735 Ecou SOFIA. [CANTOR RAMIREZ EN FORMACION 40830 - Surl prodctcs segln esralega e promocin y tcicas de 735764 - 2. MPLEMENTAR ACCIONES DE VERCHANDISNG SEGUN NO APROBADO

i 7023379735 NICOLL SOFA CANTOR RAMIREZ EN FORMACION 5555 - Sutr productos segi ssialega g8 promonny enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL[NO APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

cC 1023897251 [ANDREA PACLA EORALES DIAZ EN FORMACION 40835 - Surl productos segln esiralegia e pomocin y tcicas de 735764 -2 MPLEMENTAR ACCIONES DE VERCHANDISNG SEGUN NO APROBADO

G 023807251 (ANDREA PAGLA ORALES DIAZ EN FORMACION 5595 - Surtr productos segin ssialega g8 promonn y Genioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBABO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

G 024505461 DIANA MARGELA CAMERD GONZALEZ POR GERTIFICAR | 40330 - Sul producis seqin estataga de promociony Gericas 4o 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN APROBADO

oC 7024505461 DIANA MARGELA CAMERD GONZALEZ POR CERTIFICAR 40630 - Surlr proAuetos seg0 esvategla 0o promocen y Gorioas 46 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL | RPROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL

i 7025535185 WATEO ARIZA VEGA EN FORMACION (70539 - Sl producios seqin estatega do promociony Gercas de 735764 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE WERGHANDISNG SEGUN

i 025535185 WATEO ARIZA VEGA EN FORMACION 5555 - Sutr productos segin ssiaega g8 promonn y enioas a6 7357651 ESTABLEGER ELEVIENTOS VISUALES Y SENSORALES DEC

merchandising

PUNTO DE VENTA DE PRINCIPIOS DEL




cc 1026303594 MARLON RICARDO VEGA LIZARAZO EN FORMACION 40839 - Surtir productos segun estrategia de promocién y técnicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGUN NO APROBADO
cC 026303504 ARLON RICARDO VEGA LIZARAZO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 026462276 JUAN SEBASTIAN FIGUERA ZULUAGA EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 026462276 JUAN SEBASTIAN FIGUERA ZULUAGA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 033754111 [VEFERSON CORREA ROJAS EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 033754111 [VEFERSON CORREA ROJAS EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1036642330 KANER DAVID BARSENAS PENATA EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 1036642330 KANER DAVID BARSENAS PENATA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1040759386 VALENTINA GSORIO EN FORMACION (40839 - Surtr pr ‘Segun estrategia de promocion y t6cnicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 1040759386 VALENTINA GSORIO EN FORMACION 40839 - Surir pr ‘Segun estrategia de promocion y t6cnicas de 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1043436305 TILIANA CARGLINA CURE GRAVINT EN FORMACION (40639 - Surl productos segun estrategia G6 promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 1043436305 TILIANA CARGLINA CURE GRAVINT EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia G6 promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 047465948 KEVLA ANDREA GSPING AVILA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 047465948 KEVLA ANDREA GSPING AVILA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia g promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 050555401 [ANGIE MARISOL SIVA SANCHEZ EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 050555401 [ANGIE MARISOL SILVA SANCHEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 7050604685 CAMILA SOFIA RIVERA GUTIERREZ EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 7050604685 CAMILA SOFIA RIVERA GUTIERREZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 1050609297 GINA FERNANDA AUZAGUE POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
i 1050609257 GINA FERNANDA AUZAGUE POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos segun estratogia Ge promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 061801691 [ANDRES GERARDO AGUILAR PULICHE EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 061801691 [ANDRES GERARDO AGUILAR PULICHE EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 067893474 KELLY JOHANNA HOYOS ROMERG POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun esiratogia de promocion y técnicas do. 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC 067893474 KELLY JOHANNA HOYOS ROMERG POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos segun esiratogia de promocion y técnicas do. 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1067965636 TARIA CAMILA MARTINEZ TAPTA POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun esiratogia de promocion y técnicas do. 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC 1067965636 TARIA CAMILA MARTINEZ TAPTA POR CERTIFICAR 40839 - Surtr productos segun esiratogia de promocion y técnicas do. 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 7070951688 TTONA GOVEZ ORTIZ EN FORMACION (40639 - Surlr productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 7070951685 TTONA GOVEZ ORTIZ EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 076214935 [ANGELA MARIA PARRA POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun estratogia de promocion y técnicas do. 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC 076214935 [ANGELA MARIA PARRA POR CERTIFICAR 40839 - Surtr productos segun estratogia de promocion y tecnicas do. 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 1080694506 TSWAEL EDUARDO ESTEPA PEREZ EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 7080694506 TSWAEL EDUARDO ESTEPA PEREZ EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 090456191 WAYERLY KATHERINE GUAYA MENESES EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 090456191 WAYERLY KATHERINE GUAYA MENESES EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1094969277 E:w TN ADRIAN [CALDERON SALAMANCA EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun esirategia de promocion y téonicas de 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NO APROBADO
cC 1054969277 EDWIN ADRIAN CALDERON SALAMANCA EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 095921279 GUVAN SANTIAGO ToPE. POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do. 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC 095921279 GUVAN SANTIAGO ToPE. POR CERTIFICAR 40839 - Surtr productos segun estrategia de promocion y tecnicas do. 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1098646483 SILVIA JULIANA ACOSTA TELLEZ POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun esiratogia de promocion y teonicas do. 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC 1098646483 SILVIA JULIANA ACOSTA TELLEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtr productos segun esiratogia de promocion y tecnicas do. 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 098719915 JESSICA AVILA MATAJIRA EN FORMACION (40639 - Surlr productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 098719915 JESSICA AVILA MATAJIRA EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun estratogia Ge promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 7108566985 DANA MCHELLE SOLARTE TARAMUEL EN FORMACION (40839 - Surl productos segun estrategia Ge promocion y téanicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 7108566985 DANA MCHELLE SOLARTE TARAMUEL EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun estrategia Ge promocion y técnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 710268415 GRECIA ZELENE [ALBORNOZ GONZALEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 710268415 GRECIA ZELENE [ALBORNOZ GONZALEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 110962429 TUISA FERNANDA PEREZ EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 710962429 TUISA FERNANDA PEREZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 711676399 [ALEXANDER MOSQUERA RAMIREZ EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 711676399 [ALEXANDER MOSQUERA RAMIREZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 11795476 STARUIN FLOREZ RIASCOS EN FORMACION (40639 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 11795476 STARLIN FLOREZ RIASCOS EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 115450045 EDWIN DUVAN (GARCES ANGULO EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 175450045 EDWIN DUVAN (GARCES ANGULO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
i 716073404 DANNA SOFIA QUINTERG GAVIRIA EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
i 716073404 DANNA SOFIA QUINTERG GAVIRIA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 1121953103 KAROL DANIELA CANPO VELAZCO EN FORMACION (40839 - Surl productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 1121953103 KARGL DANIELA CANPO VELAZCO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 122920412 WARIA JOSE DIAZ POSADA EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 122920412 WARIA JOSE DIAZ POSADA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 129520293 ERICA JULIANA PEDROZO DONADG EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 7129520293 ERICA JULIANA PEDROZO DONADG EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 7730600665 [YOHANA CARGLINA CERON MUNOZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 7730600665 [YOHANA CARGLINA CERON MUNOZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 137974370 WIARIA FERNANDA MORELOS GUERRERO EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 137974370 WIARIA FERNANDA MORELOS GUERRERO EN FORMACION 40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 140864249 STEFANA VELILLA ARROYO EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 7140864249 STEFANA VELILLA ARROYO EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 144163163 TNGRID JOHANNA RENGIFO GOMEZ EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia de promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 144163163 TNGRID JOHANNA RENGIFO GOMEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia g promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 144161356 FEBER AUGUSTO CONDONG VORALES EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia g6 promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 144161356 FEBER AUGUSTO CONDONG VORALES EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 152774245 WARCELA PACLA MENDOZA TRIANA EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia G promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 152774245 WIARCELA PACLA MENDOZA TRIANA EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC MARELBIS [SABEL MARGUEZ BARRAZA POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun esiratogia de promocion y tecnicas do. 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC MARELBIS [SABEL MARGUEZ BARRAZA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos segun esiratogia de promocion y tecnicas do. 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC [ANGIE JHOANA [UGO NOGUERA POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC [ANGIE JHOANA UGG NOGUERA POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos segun estratogia Ge promocion y técnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC TEVDI CARGLINA JARAMILLG ROMERG EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC TEVDI CARGLINA JARAMILLO ROMERG EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC (40075261 ELZABETH GASCA EN FORMACION (40539 - Surlr productos segun estrategia Ge promocion y técnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC (40075261 ELZABETH GASCA EN FORMACION (40839 - Surtir productos segun estrategia Ge promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 43159259 (TATIANA MARCELA FLOREZ RODRIGUEZ POR CERTIFICAR | 40839 - Surt productos segun esiratogia de promocion y técnicas do. 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N [APROBADO
cC 43159259 (TATIANA MARCELA FLOREZ RODRIGUEZ POR CERTIFICAR 40839 - Surtir productos segun esiratogia de promocion y tecnicas do. 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL [APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC (45786402 TBETH PATRICIA GOMEZ ORDONEZ EN FORMACION (40839 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC (45786402 TBETH PATRICIA GOMEZ ORDONEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y teenicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y
cC 52466104 MARTHA LILANA MARTINEZ CHICUAUSUGUE EN FORMACION (40639 - Surlir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735764 - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE N NG APROBADO
cC 52468104 MARTHA LILANA MARTINEZ CHICUAUSUGUE EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO

merchandising

PUNTO DE VENTA DE ACUERDO CON PRINCIPIOS DEL MERCHANDISING ¥




|PFT |\VANNA SOPHIA |H\NOJOSA YEPEZ |EN FORMACION 40839 - Surtr productos segii estrategia de promocion y técnicas de |7357so - 2. IMPLEMENTAR ACCIONES DE MERCHANDISING SEGUN |NO APROBADO
PPT TVANNA SOPHIA HINGJOSA YEPEZ EN FORMACION (40839 - Surir productos segun estrategia do promocion y tecnicas do 735765 - 1. ESTABLEGER ELEMENTOS VISUALES Y SENSORIALES DEL NG APROBADO
merchandising PUNTO DE VENTA DE ACUERDO GON PRINCIPIOS DEL MERGHANDISING Y




FINAL DE CURSO APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS DE VENTA

Motificacion final curso APLICACION DEL MERCHANDISING EN PUNTOS
DE VENTA @ Publica E‘,‘ Resumir este correo electronico

% Brigide Monroy Olmos @ A v - B
Para: & Elianz Marcela Tunarrosa Echeverria; (2 Derly Johana Ordufiz Pérez

Jue 18/06/2026 18:08
OC: 2 Matalia Lizeth Alvarez Matallans: & Keyla Karing Gonzalez Martinez

© Retencidn: 10 Year Delete {10 afios) Expira: Dom 15,/06/2036 12:08
Buenos dias Eliana v Derly

Se informa Motificacion final curso APLICACION DEL MERCHANDISIMNG EM PUNTOS DE

YEMTA fichas 3510351 3510375 3510374 3510373, para continuar con proceso de
certificacian.

BRIGIDE.



